FICHE METIER

CONSEILLER 25&

INTERNATIONAL

COMMERCIAL /.

TOUT SAVOIR SUR LE METIER

MISSIONS

o Elargiret Fidéliser le portefeuille de « Ecouter, aider et conseiller les
clients clients.

e Promouvoir les produits de son  Chargerdesdevis, des bons de
entreprise et prospecter de nouveaux commande.
clients o Perfectionner sa démarche

e Démarchage téléphonique commerciale.

e Gérerl'étatdesstocksetla
disponibilité des produits.

e Concevoir des dossiers administratifs
et suivi des ventes.

PERSPECTIVES D'EVOLUTION

Le conseiller commercial débute en général avec un portefeuille de clients
particuliers et évolue vers clients entreprises, ou des grands comptes. Apres
quelques années, il peut étre intégré au siege de sa société, le plus souvent

'

au service commercial.
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